Wejscie na rynek polski

Checklist 30/60/90 dni dla firm zagranicznych

Lista porzadkuje pierwsze decyzje przed wejsciem na polski rynek:
pozycjonowanie, lokalne aktywa web, kampanie testowe i operacyjny
rytm pomiaru.
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Przed startem
1 Zdefiniuj ICP w Polsce osobno od istniejgcych segmentéw z innych rynkow.
2, Sprawdz, czy obietnica wartosci odpowiada lokalnym kryteriom zakupu.

3 Ustal wiasciciela decyzji po stronie sprzedazy, marketingu i produktu.

Brand i komunikacja
1 Przettumacz nie stowa, lecz argumenty: problem, rezultat, ryzyko i dowdd racjonalny.
2 Przygotuj lokalny one-liner, key messages i warianty CTA dla strony oraz kampanii.

3 Usun claimy, ktére wymagajg lokalnego proofu, jesli nie ma jeszcze danych z Polski.

Web i techniczne SEO
1 Utworz dedykowane URL-e dla Polski, metadane, formularze i polityke prywatnosci.
2 Dodaj hreflang, canonicale, sitemape i strone kontaktu zgodng z lokalnym zaufaniem.

3 Upewnij sie, ze lead trafia do jednego systemu z oznaczeniem rynku i Zrodta.

Akwizycja i pomiar
1) Zacznij od testow intencji: search, LinkedIn lub Meta zaleznie od cyklu zakupu.
2 Mierz nie tylko CPL, lecz jakos¢ rozmow, MQL/SQL, koszty pierwszego insightu.

3 Zaplanuj decyzje po 30 dniach: skalowac, zmieni¢ segment czy poprawic oferte.

Nastepny krok

Jezeli checklist pokazuje kilka otwartych decyzji, wyslij krotki brief. Wrécimy z

rekomendacjg kolejnosci dziatan.
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