Wybor pierwszego rynku
europejskiego

Scoring framework dla polskich firm B2B

Checklist pomaga wybrac rynek, ktéry ma sens biznesowo i operacyjnie,
zanim firma zacznie inwestowac w strone, content i ptatng akwizycje.
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Potencjal i dopasowanie
1) Poréwnaj wielkos¢ segmentu, dojrzatosc kategorii i gotowos¢ do zakupu.
2 (Oddziel atrakcyjnosc¢ rynku od tatwosci wejscia: to nie zawsze ten sam wynik.

3 Woypisz lokalne alternatywy, substytuty i bariery zaufania.

Koszt wejscia
1 Ocen koszt lokalizacji strony, materiatdw sprzedazowych i obstugi leadéw.
2 Sprawdz orientacyjne CPC/CPM oraz wymagany budzet na nauke algorytmow.

3 Uwzglednij koszt legal, podatkow, ptatnosci, supportu i fulfillmentu.

Kanaly i timing
1 Wybierz kanat startowy, ktory najszybciej zweryfikuje intencje zakupu.
2 Zaplanuj landing page i kampanie dla jednego segmentu, nie catego rynku.

3 Ustal moment decyzji: po jakim sygnale idziemy gtebiej albo wycofujemy budzet.

Gotowosc¢ organizacyjna
1) Przypisz wiascicieli dla brandu, strony, kampanii, sprzedazy i analityki.
2 Uzgodnij jezyk obstugi oraz czas odpowiedzi na leady z nowego rynku.

3 Zdefiniuj minimum wiarygodnosci: referencje, lokalne FAQ, warunki wspotpracy.

Nastepny krok

Jezeli checklist pokazuje kilka otwartych decyzji, wyslij krotki brief. Wrécimy z

rekomendacjg kolejnosci dziatan.
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